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——泊头职教学子自主创业服务社会

学子简介：
刘伟，男，泊头市职业教育技术中心电子商务专业15级1班毕业生。
初入社会 铩羽而归
2017年根据学校安排进入驰业科技有限公司实习网络运营岗位，分配到沧州分公司，做了一名店铺运营销售人员。同时参加实习的其他同学陆陆续续的都小有成绩，自己的那颗争强好胜的自尊心受到了极大的挑战，带着重大压力的我选择了离职，也许大家会笑话我，初入社会面对的第一次困难便选择了逃避。是我把工作生活想的太简单了，当然也非常符合当时年龄段的思想，现在看来当时还是太稚嫩。
不断磨砺 逐渐成熟
我不甘心在上学时建立的雄心壮志、满腔热血就这么磨灭了，后来陆续干过一些其他的职位：服务员、维修工、洗车、电商客服、......经过两年的磨砺，我心智逐渐成熟，对社会的认识也逐渐深刻，2020年我决定自己创业，在疫情的重重困难中，我的命运齿轮开始转动，我开始了第一次创业，从事的行业是饮品行业——奶茶。
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坚持不懈 走向成功
经过考察品牌、走访市场、调查商圈，做足功课后决定开干，在保定唐县开了属于我的第一家门店，没有选择本地而到外地发展的原因是，这个市场处于一片空白，好比一个完整的蛋糕没有被瓜分，是全县市场第一家大品牌连锁奶茶店，年流水做到了240万，日均约6500元，一年卖出将近27万杯饮品，这个数据在一个小县城饮品行业中都是屈指可数的。在尝到甜头之后一年之内连陆续又开了5家门店：保定市区益禾堂、献县益禾堂、泊头书亦烧仙草、南皮益禾堂、献县书亦烧仙草。6家门店年度总流水达到1020万。
专业助力 创造价值
为什么我可以做到如此的业绩？这就是来自于我在学校所学的专业了，电子商务专业中有一个名词“推广”，创业之前在经济就想，有没有可能靠互联网挣到第一笔钱。创业后线下门店开始运营时业绩并不理想，每天门口经过的客流量、曝光量是有限的，通过网络直播、团购券销售完成一系列引流至线下门店，从而提高销售业绩。销售量达到10w+、30w+、80w+、100w+不只是一堆数字，这是电商带给我们最直接的利益，现在推广以多元化的形式出现。还有，“网络热梗”也是推广，比如“秋天的第一杯奶茶”，从这个梗逐渐发酵起来，唐县店在2020年立秋当天营业额就突破3w+，在当地饮品行业荣获第一名，现在越来越多的梗出现，“冬天四件套”（糖葫芦 炒栗子 烤红薯 热奶茶）这些梗的幕后作者无疑成为最受益的人。
本着回馈社会的一颗心，我们连续两年多次举办白衣天使免费畅饮的活动，为在特殊时期，守护着我们的平安的这群可爱可敬的人献上微薄之力，毕竟，没有什么烦恼是一杯奶茶不能解决的。
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转型升级 继续上路
2022年开始转行，由饮品行业转入餐饮，22年开了一家600平米的快餐店、23年在南皮新开一家火锅店、24年初在泊头开了一家火锅店，由于自己的精力时间有限，24年5月份最后一家奶茶店也忍痛割爱了。经营理念是相通的，主要是以线上引流，线下完成转换。毕竟网络时代，曝光量带来的效益是非常可观的，现在3家门店的年流水都达350多万元。
我并不能算是成功，只是抓住了机会，而机会是给有所准备的人的，在学校所学的专业知识和培养起来的雄心壮志，让我逐渐成长、永不气馁、走向成功。在此也希望各位同学们学业有成、前途似锦、未来可期！也祝愿各位领导老师们身体健康、万事皆顺！也祝愿我的母校欣欣向荣，桃李满园！
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